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
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Данная работа посвящена когнитивной структуризации и формализации 

предметной области с целью создания системно-когнитивной модели, отражающей силу и 

знак влияния объемов закупки и реализации различных товаров на прибыль и 

рентабельность фирмы. При этом будут разработаны справочники будущих состояний 

объекта моделирования и воздействующих на него факторов, с помощью них закодированы 

исходные данные и сформирована обучающая выборка. 
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The article is devoted to the cognitive structuring and formalization of a subject area in 

order to create a system-cognitive model that reflects the strength and sign of the influence of the 

volume of purchases and sales of various goods on the profit and profitability of a company. At 

the same time, reference books will be developed for the future states of an object of modeling 

and the factors affecting it, using them to encode the source data and to form a training set. 

Keywords: ASC-analysis, “Eidos” system, automated system-cognitive analysis, 

management of the nomenclature and volume of purchases of the sale of goods in a trading 

company. 

 

В работе [1] предложен подход к решению экономических и финансовых задач, 

основанный не на содержательном экспертном анализе больших объемов информации, а 

на применении подхода, принятого в теории управления и интеллектуальных 

технологиях. В работе [2] авторами предлагается применить данный подход для 

управления номенклатурой и объемами закупки-реализации продукции в торговой 

агрофирме.  

Традиционно по каждому товару с одной стороны учитываются все затраты, 

связанные с логистикой, хранением и реализацией, а с другой стороны выручка от 

реализации данного товара. Совместная обработка этой информации позволяет оценить 

финансово-экономический смысл для фирмы в приобретении и реализации данного 

товара у некоторого конкретного поставщика. Даже при не очень большом количестве 

товаров – это огромный объем информации, которую необходимо получать, передавать, 

хранить и обрабатывать, для чего необходима соответствующая достаточно затратная 

сама по себе инфраструктура. А между тем в торговых сетях количество различных 

товаров может достигать сотен тысяч и даже миллионов. Поэтому при традиционном 

подходе принятие управляющих решений по выбору номенклатуры и объемов закупки-

реализации продукции в торговой агрофирме, безусловно, представляет собой проблему.  

Авторы ставят цель решить эту проблему. Предлагается и путь достижения 

поставленной цели и решения данной проблемы. 

В отличие от традиционного подхода авторы предлагают рассматривать закупку и 

реализацию тех или иных товаров у различных поставщиков как значения управляющих 

факторов, влияющих на результирующие финансово-экономические показатели работы 

фирмы, как объекта управления. При этом используется принцип «черного ящика», принятый 

в теории управления. Этот принцип позволяет с применением интеллектуальных технологий 

определить силу и направление влияния закупки и реализации конкретного товара у конкретного 

поставщика на результирующие финансово-экономические показатели работы фирмы. При 

этом в отличие от традиционного подхода вообще исчезает необходимость в получении, 

передаче, хранении и обработке огромных объемов информации о товарах, что и обеспечивает 

преимущество предлагаемого подхода перед традиционным. Это и позволяет резко снизить 

трудоемкость решения сформулированной проблемы и тем самым перевести ее из статуса 

проблемы в статус рутинной задачи и тем самым решить поставленную проблему. 

Для достижения поставленной цели воспользуемся методом системно-

когнитивного анализа (СК-анализ) и его программным инструментарием системой 



«Эйдос» [1, 2]. В соответствии методологией СК-анализа для этого необходимо 

выполнить этапы СК-анализа и решить задачи, перечисленные в работе [2]. 

Данная работа посвящена выполнению первых двух этапов приведенной в [2] 

программы работ, т.е. когнитивной структуризации и формализации предметной области. 

Остальным этапам и задачам планируется посвятить последующие работы. 

Когнитивная структуризация моделируемой предметной области является первым 

и единственным неформализованным этапом системно-когнитивного анализа (СК-

анализ). На этом этапе определяется, что в предметной области рассматривается как 

причины, а что как следствия их действия.  

В данном случае как причины будем рассматривать закупку и реализацию тех или 

иных товаров в определенных объемах (в перспективе и у определенных поставщиков). Как 

следствия будем рассматривать прибыль и рентабельность фирмы.  

Формализация предметной области состоит в подготовке исходных данных, 

разработке классификационных и описательных шкал и градаций и кодировании этих 

исходных данных с их помощью, в результате чего формируется обучающая выборка. 

Исходные данные с одной стороны содержат данные об объемах закупки и 

реализации различных товаров, а с другой стороны – о результирующих финансово-

экономических показателях работы фирмы (прибыль и рентабельность) (выделены 

желтым фоном) (таблица 1).  

Таблица 1. Исходные данные (фрагмент) 



 

В таблице 1 приведен лишь фрагмент исходных данных, т.к. количество товаров в 

них составляет 125. Полностью исходные данные можно скачать с FTP-сервера облачных 

Эйдос-приложений [1] по ссылке: 

http://aidos.byethost5.com/Source_data_applications/Applications-000008/Inp_data.xls.  

При формализации предметной области сначала на основе исходных данных 

(таблица 1) разрабатываются классификационные и описательные шкалы и градации 

(таблицы 2 и 3), а затем исходные данные кодируются с их помощью, в результате чего 

формируется обучающая выборка (таблица 4). Эти функции поддерживаются системой 

«Эйдос», в настоящее время являющейся программным инструментарием СК-анализа. 

Таблица 2. Классификационные шкалы и градации 

http://aidos.byethost5.com/Source_data_applications/Applications-000008/Inp_data.xls


 
 

Таблица 3. Описательные шкалы и градации (фрагмент) 

 
В таблице 3 приведен лишь фрагмент описательных шкал и градаций, т.к. в данной 

таблице 1500 строк. 

Таблица 4. Обучающая выборка (фрагмент) 



 
 

Таким образом, в данной работе созданы все необходимые и достаточные 

предпосылки для перехода к выполнению последующих этапов СК-анализа, ближайшим 

из которых является синтез и верификация системно-когнитивной модели, отражающей 

силу и знак влияния объемов закупки и реализации различных товаров на прибыль и 

рентабельность фирмы. Это планируется сделать в последующих работах  
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